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		 Vertragsrecht und Vertragsgestaltung in der Schweiz
		 Verträge richtig aufbauen, gezielt prüfen und effektiv verwalten

			 US-Vertragsrecht, Vertriebsverträge in der Schweiz und in Deutschland 
Vergleich der Rechtsordnungen und europäisches Kartellrecht

		 Besonderheiten der Vertragstypen in der Schweiz 
Kauf- und Werkvertrag, Auftrag und Vertriebsverträge

		 Garantie und Produktehaftpflicht  
Unterschiede zwischen vertraglicher Garantie und gesetzlicher Produktehaftung

	

Vertragsrecht für Nichtjuristen
Grundlagen des Vertragsrechts verständlich und kompakt erklärt

2-Tages Intensiv-Seminar: Sicherheit in Rechtsfragen

ZfU Legal-Academy
25. – 26. April 2012
21. – 22. November 2012
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Referenten / ZfU Faculty

Christoph Locher

ZfU Core Faculty, Lehrauftrag für Vertrags-
recht, Rechtsanwalt bei AMG Rechtsanwäl-
te in St. Gallen, befasst sich seit Jahren 
vertieft mit dem Spezialgebiet Vertrags-
recht (Vertragsgestaltung, Leistungsstörun-

gen). Unter anderem hat er die Methode Visiolex entwi-
ckelt, welche die grafische Abbildung von vertraglichen 
Abläufen ermöglicht.

Daniela Gmünder Perrig

ZfU Visiting Faculty, Zugelassen als Rechtsanwältin in der 
Schweiz; LL.M. Harvard; Mitarbeit an den von Prof. Dr. P. 
Gauch und Prof. Dr. H. Stöckli herausgegebenen Gesetzes-
textausgabe ZGB/OR; Ersatzrichterin am Verwaltungsge-
richt des Kantons St. Gallen.

Carla Rauchenstein

ZfU Associate Faculty, Expertin für US-Vertragsrecht. Zuge-
lassen als Rechtsanwältin in der Schweiz und New York; 
LL.M.; Legal Counsel, Director, UBS AG Zürich.

Dr. Jan Bohnstedt

ZfU Visiting Faculty, Rechtsanwalt, Partner einer Rechtsan-
waltsgesellschaft in Frankfurt am Main. Ein Schwerpunkt 
seiner Arbeit sind internationale Verträge. Lehrauftrag an 
der Universität Paderborn.

Standard-Literatur

Ergänzend zum Seminar empfiehlt die Faculty des ZfU 
folgende Fachliteratur:
Buchtitel:	 Schweizer Vertragshandbuch
Autor:	 Peter Münch, Peter Böhringer, Sabrina Kaspar, 	
	 Franz Pobst (Hrsg.)	
ISBN-Nr.:	 978-3-7190-2748-3

ZfU-Buchshop, Tel. +41 44 722 85 44

Ihr Nutzen – warum Sie teilnehmen sollten:

	 ÜBERBLICK: Sie erhalten einen Überblick über das Vertragsrecht, der es Ihnen ermöglicht,  
rechtliche Fallgruben frühzeitig zu erkennen.

	 Sie verstehen die spezifischen Bestimmungen von KAUFVERTRAG, WERKVERTRAG UND AUFTRAG.
	 Sie lernen die Besonderheiten des US-VERTRAGSRECHTS kennen und können kostspielige Fehler vermeiden.  

Zudem werden Unterschiede im DEUTSCHEN und SCHWEIZER RECHTSSYSTEM aufgezeigt.
	 AUF AUGENHÖHE: Sie wissen, wann Sie Vertragsspezialisten beiziehen  

müssen und werden für diese zum kompetenten Geschäftspartner. 

Verträge in den Griff bekommen

Im Unternehmensalltag werden täglich eine Vielzahl von 
Verträgen abgeschlossen. Meist sind es Nichtjuristen, wel-
che die Vertragsverhandlungen führen, Entwürfe redigieren 
und die Verträge nach dem Abschluss betreuen. Wer als 
Verantwortlicher für Vertragsabschluss und nachfolgende 
Betreuung des Vertrages die Spielregeln des Vertragsrechts 
nicht kennt, schafft Risiken, die vermeidbar wären und oft 
zu spät erkannt werden. 

Kenntnisse des Vertragsrechts der Schweiz, der EU und der 
USA sowie der Methoden zur sinnvollen Gestaltung von 
Verträgen helfen, Risiken von rechtlichen Streitigkeiten mit 
hohen Kosten zu vermeiden.

Arbeitsmethodik

Die Referate und Wahlblöcke werden durch Fallbeispiele 
ergänzt, welche es Ihnen ermöglichen, das erlernte Wissen 
unmittelbar in entsprechenden Praxisbezug zu bringen.

Zielgruppe

Dieses Seminar wendet sich an alle, die Verträge vorberei-
ten und abschliessen, insbesondere an
 	Geschäftsführer, Prokuristen, leitende Angestellte, Pro-

jektverantwortliche
 	Mitarbeiter und Führungskräfte in den Bereichen  

Einkauf, Verkauf, Vertrieb, Marketing und Unternehmens-
entwickler

Arbeitszeiten

1. Tag:		  09.00 – 17.30 Uhr
2. Tag:		  08.30 – 17.00 Uhr

Mittagessen: 	 12.00 – 13.15 Uhr



    Tag 1        09.00 – 17.30 Uhr

Vertragsgestaltung 
 Geschäft und Vertrag  Erfüllungs- und Risikoplanung  
 Aufbau des Vertrags (Definition, Merkmale, Grundras-
ter, typische Prozesse)  Visualisierung von vertraglichen 
Abläufen, Standardisierung, Checklisten  Fallbeispiele 
aus der Praxis zur Vertragsgestaltung

Vertragsredaktion / Versicherungsschutz 
 Haftung und Versicherungsdeckung  Grunddeckung 
von Haftpflichtversicherungspolicen  Vermeiden von 
Deckungsverlust als Folge vertraglicher Vereinbarungen

Garantie und Produktehaftpflichtrecht
 Unterschiede zwischen vertraglicher Garantie und 
gesetzlicher Produktehaftung  Grundzüge des Produk-
tehaftpflichtrechts der Schweiz und der EU  Bedeutung 
des Produktehaftpflichtrechts für die Business-to-Busi-
ness-Verträge  Regress-Möglichkeiten

Praktische Tipps 
 Zusammenarbeit mit externen Juristen   Vertragsma-
nagement  Vertragsänderungen  Ausfertigung von 
Verträgen
Referent: Christoph Locher

16.00 – 17.30 Wahlblock 1: US-Vertragsrecht
 Vergleich US- und CH-Vertragsrecht  Grundzüge des 
Case law  Zustandekommen des Vertrages, Vertrags-
mängel  Aufbau eines US-Vertrags und Formerforder-
nisse  Besonderheiten und Fallstricke in US-Verträgen 
 US-Verträge und Produktehaftpflicht  Amerikanisches 
Zivilprozessrecht
Carla Rauchenstein

16.00 – 17.30 Wahlblock 2: Unterschiede Deutsches 
Recht & Schweizer Recht – Fokus Vertriebsverträge
 Wesentliche Abweichungen des deutschen und 
schweizerischen Rechts-Verständnisses  Merkmale, 
Vor- und Nachteile der verschiedenen Vertriebsverträge   
 Fallstricke des EU-Wettbewerbsrechts 
Jan Bohnstedt

Das Seminarprogramm

    Tag 2        08.30 – 17.00 Uhr

Grundzüge des Schweizer Vertragsrechts

Entstehung des Vertrages
 Rechtsquellen  Recht und Beweis  Vertragsfreiheit 
und Vertragsarten  Wie kommt ein Vertrag wirksam 
zustande?  Formvorschriften  Der Geltungsbereich 
von Allgemeinen Geschäftsbedingungen  Anfechtung 
und Willensmängel: Wann ist ein Vertrag unwirksam?  
 Nichtigkeit: Was geschieht mit unwirksamen Verträgen? 

Erfüllung und Beendigung des Vertrages
  Die richtige Erfüllung des Vertrages   Nicht- und Schlecht-
erfüllung; Verzug  Haftungsbeschränkungen, Zulässigkeit 
und Grenzen  Wie wird ein Vertrag rechtswirksam auf-
gelöst?  Rücktritt und Kündigung  Konventionalstrafen  
 Verjährungsfristen  Abtretung (Zession)

Verträge in der Praxis: Kaufvertrag, Werkvertrag, 
Auftrag nach OR und Wiener Kaufrecht 
 Unterschiede der wichtigsten Vertragstypen  Re-
levante Aspekte bei Garantie- und Gewährleistung  
 Vorgehen bei Leistungsstörungen  Kündigung
Referentin: Daniela Gmünder Perrig

«Sehr lehrreich und praxisbezogen – 
 Wissen kann im Berufsalltag eingebracht werden»

L. Bernhardt, Senior Account Manager Liability, Willis AG

ist eine Methode zur Visualisierung von Prozessen um 
vertragliche Abläufe auf einfache Weise grafisch 

darzustellen. Sie erhalten von uns am Seminar eine solche 
Visiolex-Box!



Fax: 	 Talon ausfüllen oder Visitenkarte anheften & faxen an +41 44 722 85 86 
Telefon: 	 Customer Care Center +41 44 722 85 01 
Internet:  	 http://www.zfu.ch/weiterbildung/seminare/vmt.htm
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Ich nehme an folgendem Termin teil:

    25. – 26. April 2012

    21. – 22. November 2012

Preise
ZfU-Mitglieder CHF 2780.–/EUR 2320.–
Standardpreis  CHF 2980.–/EUR 2480.–

Im Seminarpreis inbegriffen sind Mittagessen, Pausen- 
erfrischungen sowie eine ausführliche Seminardokumenta- 
tion. Besuchen mehrere Personen des gleichen Unterneh-
mens denselben Seminartermin, erhält jeder weitere Teilneh-
mer 15% Ermässigung. (Preis- und Wechselkursänderungen 
vorbehalten).

Annullationsbedingungen: 45 Tage vor Termin 50%; 30 Tage 
vor Termin 100% (www.zfu.ch/agb).

Weiterbildungs-Credits: An dieser Veranstaltung werden 
bis zu 100 Weiterbildungs-Credits angerechnet. (1 Credit = 
1 CHF) Ihren Weiterbildungscredit-Saldo finden Sie auf 
www.myzfu.ch!

Veranstaltungsort

Seedamm Plaza ****
Seedammstrasse 3
CH-8808 Pfäffikon (SZ) am Zürichsee
Tel. +41 55 417 17 17, www.seedamm-plaza.ch

Transfer:  PW: 25min. ab Zürich / ÖV: 60min. ab Zürich Airport 
Zimmerpreise: ab CHF 204.–/EUR 170.–

Gerne reservieren wir für Sie ein Zimmer zu unseren 
Spezialkonditionen. 

Beratung / Kontakt

Philipp Baltensperger
Program Director Legal Academy
Tel.: +41 44 722 85 58; philipp.baltensperger@zfu.ch

Anmeldung  Vertragsrecht für Nichtjuristen

Ja, ich möchte ein Hotelzimmer reservieren:

  Einzelzimmer              Doppelzimmer                                         von                                     bis

ZfU International Business School . Im Park 4 . CH-8800 Thalwil . Tel +41 44 722 85 85 . Fax +41 44 722 85 86 . www.zfu.ch . info@zfu.ch
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Herr         Frau

Funktion/Abteilung

Telefon/Mobile/Fax	

Strasse/Postfach

Land/PLZ/Ort	

Firma		

Name/Vorname

E-Mail	

 Firmenadresse     Privatadresse


